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Conheg¢a o0 mercado de vendas
de Protecao Veicular
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O mercado de protecao veicular tem crescido de forma significativa nos Ulti-
mMos anos, especialmente em regides onde o seguro tradicional pode ser
considerado caro para a maioria da populacao. Essa modalidade representa
uma alternativa para quem busca protecdo para seu veiculo sem ter que
pagar os altos prémios dos seguros convencionais.

Aqui estd uma visdo geral do mercado de vendas de protecao veicular:

1. O que é Protecao Veicular?

A protecdo veicular ndo é exatamente um seguro. Ela se baseia no principio
da mutualidade. Ou seja, os associados compartilham os riscos e as despe-
sas em caso de um sinistro. Isso significa que ndo ha visdo de lucro como nas
seguradoras tradicionais, tornando a protecdo veicular geralmente mais
acessivel. O funcionamento é simples: o motorista associa-se a uma cooper-
ativa ou associacao e paga uma taxa mensal. Em caso de sinistro, 0s custos
sao divididos entre 0s membros.

2. Coberturas:

Geralmente, as associacoes oferecem coberturas para roubo, furto, colisao,
incéndio, entre outros. Algumas também disponibilizam assisténcia 24
horas, prote¢cao contra terceiros e coberturas adicionais.

3.Vantagens:

«  Custo: Normalmente, as mensalidades da protecao veicular sdo mais
acessiveis que as de seguros tradicionais.

+  Sem analise de perfil: Ao contrario das seguradoras, que costumam
fazer uma andlise de perfil do motorista (considerando idade, histérico de
conducao, etc.), as associacdes de protecdo veicular costumam ter critérios
menos rigorosos.

+  Sem burocracia: O processo para se tornar um associado é, geral-
mente, mais simples e direto.

4. Por que a Protecao Veicular é Essencial?
+  Demanda Crescente: Com 0 aumento constante do nUmero de veiculos
nas estradas, a necessidade de protecdo contra riscos também cresce.

Todos guerem sentir-se seguros, seja de acidentes, furtos, panes ou outros
imprevistos.
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+ Acessibilidade e Valor: Ao contrario de seguros convencionais, a
protecdo veicular, oferecida através de associacdes, € menos burocratica e
mais acessivel em termos de custo. Isso a torna uma opc¢do atrativa para
uma ampla gama de motoristas.

+ Opcao Atrativa: A protecao veicular destaca-se por sua acessibilidade
e valor. Ela apresenta menos burocracia e costuma ser mais econdmica que
seguros tradicionais, sendo, portanto, a primeira escolha de muitos.

5 . Oportunidades de Negbcio:

Além de ser uma alternativa para quem procura proteger seu veiculo, o mer-
cado de protecdo veicular também tem se mostrado uma oportunidade para
empreendedores e profissionais do setor de vendas. Muitas associagoes tra-
balham com um sistema de indicacao, onde associados e representantes
sao recompensados por trazer novos membros.

Em resumo, o mercado de protecdo veicular é uma alternativa em crescimen-
to ao seguro auto tradicional, proporcionando opcdes mais acessiveis para a
protecdo de veiculos e oportunidades para aqueles que desejam trabalhar
no setor.

Qualquer duvida, fale com a gente!

0800 027 6130
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